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Über mich 

24.08.20232

Beschaffungskonferenz 2023  / Herausforderungen und Chancen aus Anbietersicht / Kurze Vorstellung 

Ausbildung

− Bachelor of Science, Informatik (Goethe-Universität, Frankfurt) 

− CAS «Innovation & Leadership» (ZHAW)

− CAS «Strategy with Impact» (FHGR) 

Kernkompetenzen

− Digitalisierung im öffentlichen Sektor

− Öffentliche Beschaffung und Offertenmanagement 

− Projektmanagement 

Bid Management 

− Bid Management

− Seit 11/20219 über 2‘000 Offerten

− Davon 1/3 im öffentlichen Sektor

Die öffentliche Beschaffung ist seit 2014 mein täglicher Begleiter. 



Anbietersicht
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Die 3 Phasen einer Offerte 
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HoffnungNeugier & Zuversicht Panik
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Um eine Offerte richtig 
einzuschätzen, muss man 
verstehen, was der Kunde 
genau will und wieso. 

Beschaffungskonferenz 2023  / Herausforderungen und Chancen aus Anbietersicht / Anbietersicht



Herausforderungen
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Kapiteltitel (kurz) / Folientitel (kurz)

Die Fragerunde ist 
essentiell! 
Die Antworten sind 
unsere 
Rettungsleine und 
das Barometer für 
die Qualität des 
Angebots. 



Ein Konzept ist nur so lange gültig, bis die Arbeit tatsächlich beginnt. 
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Wie setzt sich das 
Projektteam zusammen?  

Wie sehen die Stakeholder 
und Nutzer die Lösung?

Wie schaffen wir es, dass 
die Lösung ein Erfolg wird?

Wie wollen wir 
zusammenarbeiten?



Generische Referenzen 
helfen nicht heraus-
zufinden, ob wir ein 
kompetenter, passender 
Partner sind.
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Allgemeine Referenzen Generische Präsentation Reine Preisentscheidung



Chancen
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Die Fragerunde als Plenum eröffnet neue Möglichkeiten:  
Die Vorstellung des Projekts durch die Beschaffungsstelle 
und Rückfrage der interessierten Anbieter. 
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POC –
Proof of Concept
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Das Problem zu erkennen ist wichtiger als 
die Lösung zu erkennen, denn die genaue 
Darstellung des Problems führt zur Lösung.

- Albert Einstein 



Eine Referenz ist 
wie ein Job-
Interview: 
nur wer richtig 
fragt, bekommt 
auch passende 
Antworten. 
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Und jetzt?
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Taking on a challenge is a lot like riding a horse, 
isn't it? If you're comfortable while you're doing 

it, you're probably doing it wrong.

-Ted Lasso
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Herzlichen Dank!
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